An die Medien FUNDMATE

Freiburg im Breisgau, 3. Februar 2020

Fundraising mit Freunden: Freiburger Start-up NEUE MASCHE
wird zu FUNDMATE

Erstes Unternehmen dieser Art in Deutschland gibt sich
neuen Namen

Das Freiburger Unternehmen NEUE MASCHE hat sich in FUNDMATE umbenannt.
Der deutsche Pionier in einem Teilbereich der noch jungen Fundraising-Branche
will mit dem neuen Namen die Firmenaktivitaten kinftig noch klarer zum Ausdruck
bringen. Auch einer mdglichen Internationalisierung soll dadurch der Weg geebnet
werden. Das Unternehmen unterstitzt die Geldbeschaffung von Gruppen fur einen
gemeinsamen Zweck. Inzwischen wird das auch in Deutschland immer beliebter.
Seit einigen Jahren gibt es hierzulande Anbieter, die eigens daflir vorgesehene
Produkte fur Schilergruppen, Pfadfinder oder Sportvereine anbieten. Bei deren
Verkauf werden Spenden gesammelt, mit denen sich die Gruppen dann einen
Wunsch erfillen. Das 2013 in einem Keller von Firmenchef Dr. Benedikt Link
gegrindete Unternehmen ist das erste dieser Art in Deutschland und beschéftigt
mittlerweile 30 Mitarbeiterinnen und Mitarbeiter. Der Firmensitz befindet sich im

Gewerbegebiet Nord.

Das in Schweden und den USA weit verbreitete Konzept des Fundraisings mit Produkten
hat 2013 durch NEUE MASCHE seinen Weg nach Deutschland gefunden. Mit dem
Konzept kdnnen Vereine, Schulklassen und andere Gruppen Geld fir ihre Projekte
sammeln. Die Unterstltzerinnen und Unterstitzer der Gruppe erwerben Produkte und
spenden dabei gleichzeitig an deren Projekt — ob fir eine Klassenfahrt, den Abiball oder
neue Trikots fUr die Sportgruppe. Da zu Beginn bei NEUE MASCHE ausschlieflich
Socken als Fundraising-Produkt angeboten wurden, war der Name als Wortspiel
zwischen dem neuen Konzept und dem Produktsortiment zu verstehen. Das
expandierende Unternehmen hat mittlerweile das Produktportfolio stark erweitert. Zu den
verkaufsstarksten Produkten zéhlen unter anderem handgemachte Naturseifen,

Gewlrzsets und Trinkflaschen.

Uber 5.000 Gruppen haben bisher mehr als 4,5 Millionen Euro mit dem Fundraising-

Modell gesammelt. Diese GrolRenordnungen waren im Grindungsjahr des Start-ups nicht



absehbar. Der erste ,Firmensitz* des Unternehmens war noch der elterliche Keller
Benedikt Links. Kurz nach dem Start der Aktivitdten gewann das Unternehmen den
2. Preis bei dem Wettbewerb ,Beste Fundraising-Innovation* des Deutschen Fundraising

Verbandes e. V. Danach ging es steil bergauf.
Der neue Firmenname passt besser zu den Unternehmensaktivitaten

Mit der Weiterentwicklung der Firma musste nun ein neuer Name gefunden werden. Er ist
produktunabhangig und beinhaltet bereits das Prinzip des Fundraisings. Hinzu kommt:
Um sich auf eine mogliche Internationalisierung vorzubereiten, eignet sich ein weltweit
verstandlicher Name besser, erklart Geschaftsfihrer Link. Der Name setzt sich
zusammen aus ,Fundraising’ und ,mate‘, dem englischen Begriff fir Kumpel. ,FUNDMATE
kann frei Ubersetzt werden als Fundraising mit Freunden, und genau das bieten wir

Gruppen auch an”, so Link.

Im Zuge der Umbenennung bekommen auch der Webaulftritt, das Corporate Design und
die Produktverpackungen einen neuen Anstrich. Das Team hingegen bleibt dasselbe. So
auch das Ziel, das Fundraising-Modell in Deutschland bekannt zu machen und alle
Gruppen dabei zu unterstiitzen, ihre Projekte zu verwirklichen. ,Die Entscheidung war flr
uns alle ein grofRer Schritt. Und doch hat der neue Name vom ersten Tag an im Team
neue Krafte freigesetzt und alle freuen sich nun, endlich damit durchstarten zu kénnen”,

freut sich Link.
Wie funktioniert Fundraising mit Produkten? Ein Gewinn fur alle — ohne Risiko

Will eine Gruppe eine Fundraising-Aktion starten, wird sie von FUNDMATE mit
Produktmagazinen, Bestelllisten und Produktmustern ausgestattet. Dann machen sich die
Teilnehmenden auf den Weg und nehmen im Verwandten- und Bekanntenkreis
Bestellungen fur die nachhaltig hergestellten Produkte auf. Die gewlinschten Produkte der
Unterstiitzenden — Oma, Tante, Freund/in — werden dann an das Unternehmen
Ubermittelt, das die Produkte an die Gruppe sendet. Die Gruppe verteilt die Produkte und
sammelt dabei das Geld ein. Pro Produktbox, die Kosten liegen bei 15 oder 20 Euro,

flieRen jeweils vier Euro direkt in die Gemeinschaftskasse der Gruppe.

Das Magazin von FUNDMATE umfasst Produkte, die viele gebrauchen kdénnen:
verschiedene Socken und Mutzen fir Kinder und Erwachsene; flr zu Hause gibt es Tees,
Biogewilrze, Geschirrticher in mehreren Mustern, Turnbeutel, Wandkalender und
GruRRkartensets. FUr die bestellende Gruppe entsteht keinerlei Risiko: Es gibt keine
Mindestbestellmenge, alle Materialien wie Produktmagazine und Bestelllisten sind
kostenlos und auch Umtausch und Riicksendungen sind jederzeit moglich. Bei einer

FUNDMATE-Aktion kénnen die Gruppen also nur Gewinn machen.



Uber Fundraising

Fundraising ist der englische Begriff fir “Mittel- oder Kapitalbeschaffung”. Im Gegensatz
zu Landern wie Schweden und den USA ist er in Deutschland noch relativ unbekannt. Der
Begriff beschreibt zumeist das Sammeln von Spenden zur Finanzierung eines Projekts.

Der klassische Kuchenverkauf etwa ist ein Beispiel flir Fundraising.
Uber FUNDMATE

Das Unternehmen FUNDMATE wurde 2013 unter dem Namen NEUE MASCHE
gegrindet. Geschéftsfiihrer Dr. Benedikt Link stie? wahrend seines Auslandsstudiums in
Schweden auf ein spezielles Fundraising-Modell und brachte es nach Deutschland.
FUNDMATE ist auf produktbasiertes Fundraising spezialisiert: Die Mitglieder einer
Gruppe sammeln in ihrem Freundes-, Bekannten- und Verwandtenkreis Bestellungen fir
Produkte wie Socken oder Seifen. Dann bestellen sie die Produkte, verteilen sie und
erhalten fur jedes verkaufte Produkt einen kleinen Geldbetrag in den Gemeinschaftstopf
der Gruppe. Aus diesem finanzieren sich die Gruppenmitglieder dann einen langgehegten
Waunsch. Das anbietende Unternehmen gestaltet die Produkte selbst und achtet auf eine
nachhaltige Herstellung. Weitere Informationen zu Fundraising und dem Unternehmen

unter www.fundmate.com.
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Mit Hilfe selbstdesignter Produkte von FUNDMATE koénnen Gruppen risikofrei eine
Fundraising-Aktion starten.
Foto: FUNDMATE

Fundmate-Produktboxen.
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FUNDMATE-Geschaftsfuhrer Dr. Benedikt Link.
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Das Bildmaterial kbénnen Sie bei Solar Consulting anfordern oder finden es unter:
www.fundmate.com/presse
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